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«Versicherungs-
schutz fir Expats
ist ein Muss.»

cash: Herr Bihler, was macht
die Expatpartners AG?

International moblle Mitarbel-
ter verlangen heutzutage von
ihren Arbeitgebern, dass sie h-
nen einen optimalen Versiche-
rungsschutz organisieren; vor
allem, wenn sie ausserhalb Ih-
res Helmatlandes tatlg sind. Es
glbt unterdessen etliche Versl-
cherungsunternehmen, die sich
auf diese moblle Belegschaft
fokussieren und Internationale
Kranken- und Unfallversiche-
rungen, aber auch Vorsorgepla-
ne anbieten. Wir von Expat-
partners agieren in diesem
Markt als Broker und Berater
Im Dienste unserer Kunden.

Was macht das Unternehmen
einzigartig?

Consulter rund um das Thema
«Expats= gibt es viele. Wir sind
aber die einzigen, die sich nur
mit Personenversicherungen
befassen.

Wie ist die Idee entstanden?

Ich war Verkaufsleiter des ame-
rikanischen «Expat=-Kranken-
versicherers Cigna und hatte
schon lange die Absicht, selbst-
standig zu werden. FOr mich
bedeutete die Grindung einer
elgnen Firma also nur einen
Seitenwechsel. Froher war ich
fUr die Versicherung unter-
wegs, Jetzt bin ich es fur den
Kunden.

Wie wurde Expatpartners
finanziert?

Aus eigenen Mitteln.

Warum wird es Expatpart-
ners in finf Jahren noch
geben?

Einerseits wegen unserer Ex-
pertise; anderselts aber auch,
well die Mobilitat von Spitzen-
kraften - Managern oder Inge-
nieuren - anhalten wird. Man
geht Ja heute nicht einfach ins
Ausland, sondern wechselt for
eln finnisches Unternehmen
von Deutschland nach China. Es
braucht Know-how, fUr solche
Leute den Versicherungsschutz
ZU organisieren. JD



